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Cum faci un buget si un plan de actiuni anuale?

Un buget si un plan de actiuni sunt necesare pentru ca tu sa poti avansa in
afacerea ta.

Fara acestea nu ai de unde sa stii ce ai de facut, daca ceea ce faci functioneaza si
mai ales cum sa le imbunatatesti ca sa ai rezultate. O afacere este un maraton nu
un sprint. E nevoie de rabdare si consecventa.

Priveste afacerea ca o entitate separata de care trebuie sa ai grija. O afacere are
mecanismele sale pe care trebuie sa le intelegi, sa le respecti, sa le alimentezi ca
sa functionezi. Ai grija de afacere si ea va avea grija de tine.

O afacere nu are emotii ci cifre, actiuni. Tu esti cel care o face sa functioneze. Nu
uita ca orice afacere are nevoie de investitii. Nu poti genera venituri fara sa faci
cheltuieli.

Cum faci un buget?

I Pregatirea

Determina ce vinzi si cui vinzi

Determina pretul produsului tau

Determina cati clienti poti avea intr-o luna

Calculeaza cu cate persoane trebuie sa vorbesti ca sa poti avea numarul

de clienti dorit (conversie)

5. Identifica modul in care vei ajunge sa discuti cu acele persoane
(evenimente, postari, mesaj direct, blog etc)

6. ldentifica resursele de care ai nevoie pentru a aduce aceste persoane la
o discutie cu tine (reclame, grupuri, instrumente, automatizari, fluxuri)

> whNhe
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Il. Completarea fisierului
Fisierul contine doua file dintre care prima are si formule gata pregatite.

Completeaza fiecare rand cu informatiile pe care le-ai obtinut din partea de
pregatire. Nu uita sa prevezi o suma separata pentru tine. Veniturile afacerii nu
sunt veniturile tale personale. Este bine sa ai o rezerva in permanenta pentru a
putea creste.

Daca la final iese un rezultat negativ, modifica fie la venituri, fie la cheltuieli.
Orice modificare are o consecinta in spate. De exemplu, daca doresti sa
maresti veniturile avand mai multi clienti, atunci va trebui sa te gandesti ce ai
de facut pentru a te intalni cu mai multe persoane.

Pe fila a doua detaliaza activitatile pe care le ai de facut pentru a ajunge sa
generezi veniturile propuse. Ai cateva sugestii acolo la care cu siguranta poti
adauga mai multe.
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